Défi CROISSANCE NUMERIQUE

Defi.CROISSANCEbiz LEquipe idéale pour la Croissance Numérique
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Realisez votre Pivot de Croissance en trois mois
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Le Défi Croissance Numeérique : Maitrisez vos nouveaux vecteurs de croissance
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L’économie numérique est /a grande
opportunité de croissance pour les
entreprises.

Les opportunités sont énormes, comme les
défis : seule une minorité d’entreprisesy
ferontleur place.

La cles est dans 'exécution : les meilleures
equipes, les plus agiles vont prospérer.

- Martin Duchaine
Cofondateur, Défi Croissance Numérique

Les plus grandes opportunités de croissance sont dans 'économie numérique


https://youtu.be/NVQDaCVKAaI
https://youtu.be/NVQDaCVKAaI
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L'émergence rapide de nouveaux Ieaders



Pour des résultats tangibles

> UN PLAN CLAIR ET UNE EQUIPE IDEALE

- Accesauxcompeétencesclésavecles bonsoutils

- Eviterles délaiset les erreurs frustrantes

- Vued’ensemble avec équipe multidisciplinaire

- Profiterde l'expérience des entreprisesa succes de
I’économie numérique

- Alignerrapidementle client, le message, le modele
économique et I’équipe

La clé : Partager |’Expérience
\ « Facile a comprendre, difficile a maitriser »

Réunir rapidement les éléments clés dont vous avez besoin
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Une équipe de soutien exceptionnelle




Un programme en deux volets:

Défi NUMERIQUE

Trois mois pour optimiser votre valeur
numeérique, votre offre et vos stratégies de
croissance desventes et marketing

Défi LEADERSHIP

Les fondations d’une équipe idéale pour
assurer une croissance durable

La clé : aligner les clients cibles et I'équipe pour une croissance durable


https://youtu.be/U6LjfMWhfJ4
https://youtu.be/U6LjfMWhfJ4
https://youtu.be/U6LjfMWhfJ4
https://youtu.be/U6LjfMWhfJ4

Un programme adapté pour les dirigeants

> POUR UNE CROISSANCE DURABLE

- Unevisionoptimalede vos clientscibles
- Documenter et optimiser cycleventes et marketing
- Optimiserla marque et 'engagement client
- Rentabiliserles cycles de revenus
Outils de gestion et métriques de performance
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La relation client : au coeur du succes dans I'économie numérique



wa|-Mah « Il n'ya qu'unpatron: le client.

Etil peutlicenciertoutle personnel,
depuisle directeurjusqu'al’'employé,

toutsimplementen allant dépenser
sonargentailleurs »

- Sam Walton (1928-1992),
Entrepreneur et fondateur, Walmart




Batissez I’équipe pour réaliser votre vision

UN LEADERSHIP POUR ASSURER LE SUCCES

- Planstratégique et structure d’entreprise

- Diagnosticd’équipe, se connaitre pour performer
- Partenariats, Roles et Croissance de I’'Equipe

- SeptCoachs et experts pourvous orienter

« Il n’yariende plus puissant
que le cceurd’unvolontaire »

La mobilisation des talents est |la clé des entreprises a succes



Défi CROISSANCE NUMERIQUE

DeﬁNUMLRlQUL.com Prenez le Leadershlp pour une Cr0|ssance Durable
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Joignez la Dream Team pour 'hiver 2021 > Audition.Croissance.biz
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Faire une bosse dans l‘univers


http://audition.croissance.biz
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Votre Succes c’est Notre Succes !




